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„Überall dort, wo wir Bundles anbieten, 
liegen unsere Churn-Raten deutlich 
niedriger. Bis Ende des Jahres wird 

zudem ein ESPN-Bereich auf Disney+ 
integriert.“

„Wir haben ein höheres 
Engagement festgestellt […] und die 
Churn-Rate […] hat in den USA ihren 

niedrigsten Stand erreicht.“

„Dieses Bundle schafft ein 
stärkeres, engagierteres Produkt mit 

weniger Churn. Nutzer dieses Bundles 
haben über 40 % mehr Inhalte 

konsumiert.“













Wir konkurrieren um Bildschirmzeit. 
Soziale Netzwerke, einschließlich 
YouTube, andere Streaming-Apps und 
Videospiele – das sind unsere 
Wettbewerber.



Es ist bemerkenswert, wie sich weltweit Gespräche rund um große Live-Events 
entwickeln. […] Diese Abkommen werden unser wachsendes Werbegeschäft weiter 
unterstützen.“







Als erste europäische Liga, inmitten der Big Five, mit einem 
eigenen nationalen D2C-Angebot besitzt die Ligue 1+ einen 
klaren First-Mover-Vorteil – und kann bei Erfolg zum Vorbild 
für andere Ligen werden, inklusive neuer Partnerschaften 
und Investmentchancen.
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